iPortalMais comemora
uma decada de inovagao

A empresa conta com cerca de 50 trabalhadores nos seus quadros e uma
facturacao de quase 4 milhoes de euros no tltimo ano. A maioria dos
produtos que comercializa ¢ desenvolvida internamente
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ﬁ iPortalMais cumpriu, na passada
semana, uma década de inovagio
tecnologica, sempre com um crescimento

sustentado em capitais proprios. Esta
tecnologica, sedeada no Porto, tem

aproximadamente 50 trabalhadores nos seus
quadros e fechou o exercicio fiscal de 2009
com uma facturacao a rondar os 4 milhoes
de euros. A maioria dos produtos que hoje
comercializa ¢ criada e desenvolvida dentro
da propria empresa e tem jd uma rede de
aliangas internacionais — com distribuidores
em 20 paises — que levam a tecnologia
IPBrick a todo o mundo.

Segundo Ranl Oliveira, director-geral da em-

presa, a iPortalMais, resulta de «ron
somatdrio de nuttissingos pequenos sucessos
do dia-a-dia». Para o gestor, «¢ como
filho quee cresce; quando nos danos conta,
jd tem 10 anos, e parece que ndao tvenios
tempro de o ver crescer, nem de nos
apercebernos do valor de todas as dimensoes
desse crescimentor.

A iPortalMais ndo foi um empreendimento
projectado. Surgiu, por acaso, na vida de
Raal  Oliveira,

universitario ¢ investigador. Durante estes

enquanto  professor

L{t'?. ANOS, 4 CMPresa Cresceu assente em

Raul Oliveira, director-geral da iPortalMais

capitais proprios ¢ recorrendo a alguns
financiamentos publicos disponivers para
I&D. Hoje, «tent a dimensao adequada
para o nosso pais, mas, por outro lado, ¢
wma enipresa peqiiena no iiercado numdial
ent quee se inserer. Iste responsavel acredita
que se a iPortalMais tivesse nascido noutro
pais,como os EUA, a Franga ou a Alemanha,
a tecnologica teria hoje, pelo menos, «una
dimensao dez vezes superior». Mas,
comparativamente com outros gigantes do
mundo das TIC, estd «con i crescimento
adequeado a sua idade e mercado de ongenis.
Raul Oliveira acredita que, nos proximos
10 anos, a iPortal Mais vai crescer de acordo
com a estratégia ¢ a visao tragadas — uma
empresa madura que sabeo que quere qll;ll
o caminho que deve trilhar. «Nao nnagio
estd ePresa cont areschnentos exponencias,
11as sint cont uni crescimento sustentado ¢
estdavel, frito de wma nudtiplicacio da nossa
base de clientes ent todos os mercados em
L}'m't’shmmse’mfmrsqm'f'a:mrisn'wfqnis(.i’r".

remata o director-geral,

UM PROCESSO CONTINUO
CHAMADO _
INTERNACIONALIZACAO

No passado més de Marco, a tecnologica

POrtugLesa preparou a sua participagio

Vitor Gordo

em diversas feiras internacionais, como a
CeBIT, a maior feira de TIC mundial, que
se realiza em Hannover, na Alemanha,
depois seguiu para o Salon Linux et Open
Source, de Paris, e terminou a sua four de
Marco em Madrid, na SITTasLAN.

Os responsaveis da empresa esperam obter
resultados  frutiferos  destas  accoes,
sobretudo que ajudem a iPortalMais a
cumprir um dos seus grandes objectivos:
aumentar o volume de negdcios no es-
trangeiro em S0%. « O maior retorno
destas participacoes é certamnente 1m
armento do reconbecintento das nossas
marcas a nivel imternacional», destaca Radl
Oliveira, para quem a formula é simples:
«O reconhecimento das nossas marcas é
o que fomenta o interesse de potenciais
parceiros para comecarem a trabalhar
con os nossos produtos. E como o
objectivo principal da participacao nestas
fi’mh\‘ € eHcontrar novos .!M}'L'c'!'rr;s em
novos mercados, este investiniento é
obviamente unt imperativo.»

Telma Salguciro, chefe de projecto de
iPortalDoc, defende que a participacao
nas feiras internacionais alarga a
possibilidade de angariag¢io de mais dis-
tribuidores, revendedores e, por
conseguinte, de clientes finais, «Hda cada
vez mais empresas a procura de
alternativas aos sistemas proprietdrios
cont licenciamentos pesados», diz esta
responsavel.

Por seu lado, Susana Pinheiro, directora
comercial da tecnologica do Porro, fez
um resumo  dos resultados destas
participacoes nas feiras e constatou que
se estreitaram relagoes com os parceiros
de negocio, tendo a empresa conseguido
recrutar mais distribuidores, alguns dos
quais vio ser formados e certificados em
Maio. Esta r'a'sp()l‘lsﬁ\’c| destaca a
assinatura de dois contratos de dis-
tribuicao em plena CeBIT como a cereja
em cima do bolo, uma vez que vao per-
mitir comercializar as solucoes IPBrick
na Eslovdquia ¢ na Republica Checa
através do seu mais recente parceiro, a
Yhman,

Mas as novidades ndo se ficam por aqui.
A empresa portuguesa conseguiu finalizar
a negociacao de mais um contraro de dis-
tribuicdo, desta vez para o mercado
holandés, com o distribuidor SipTique, ¢
o aproximar entre a Open-Xchange ¢ a
IPBrick (a IPBrick vai integrar as solugoes

de grouprvare da Open -Xchange).
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